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Commandes publiques.
Favoriser I'acces des PME

Le rapport Stoleru sur « L'ac-
cés des PME aux marchés
publics » a donné lieu a une
premiére rencontre avec des
chefs d'entreprise.

Le 5décembre, |'ancien ministre Lio-
nel Stoleru livrait a Nicolas Sarkozy
son rapport sur « L'accés des PME
aux marchés publics ». Dans ce docu-
ment, proposition est faite de consti-
tuer un réseau France PME avec
0Oséo comme téte de pont et |'ensem-
ble des 26 régions et du réseau
consulaire comme agents de réseau.
C'est dans ce cadre que le lance-
ment des « Rencontres de la com-
mande publique » s'est tenu & Nan-
cy le 11janvier. Organisée par I'or-
dre des experts-comptablés de Lorrai-
ne, Oséo et les quatre chambres de
commerce et d'industrie de la
région, cette manifestation a permis,
notamment, de présenter le « Guide
opératoire pour la réponse des PME
a la commande publique ».

® Chefs d'entreprise, étudiants et acheteurs des collectivités territoriales se
sont retrouvés au Grand Nancy.

Comme le souligne Agnés Bricard,
présidente du club secteur public du
conseil supérieur de l'ordre des
experts-comptables: « Ce guide a
pour objet de favoriser I'accés des
PME & la commande publique. On

sait tous qu'il y a de vraies difficul-
tés pour elles d'y répondre. »

Il faut dire que le code des marchés
publics est revu tous les deux ans.
En ce début 2008, on assiste ainsi a
une modification des seuils de passa-

tion. « Ces chiffres conditionnent les
modalités de publicité et de mise en
concurrence. Plus les seuils sont éle-
vés, plus les procédures sont lourdes
et complexes. » Et c'est sans comp-
ter les différences entre les appels
d'offres et les Marchés a procédures
adaptés (Mapa) qu'il faut identifier
et sélectionner.
Pour la PME, cela veut dire se munir
d'un outil de veille. « Mais cet outil
revient a 2.000 €, alors que le taux
de réussite est de 10 %. » Ce guide
se veut donc un service proposé aux
chefs d'entreprises, une facon de
deématérialiser les démarches admi-
nistratives. » Avec pour unique
objectif d'aider les PME dans ces
méandres, car « la commande publi-
que est un formidable accélérateur
de croissance pour les entreprises ».
Isabelle Kurth

Tél. : 03.83.39.20.00
www.oseo.fr
www.secteurpublic.asso.fr



